
　物やサービスがあふれてれている時代。 リピーターをどう確保するか苦労されているクライアントも多いと思す。

興味、関心を持ってもらいコミュニケーションができる。問い合わせから来店、購入や取引につながる。 

重要なのがリピーターになって頂く事です。

お店や会社もたくさんありますし、知ってもらいたい商品や事柄もあると思います。

北海道、とりわけ札幌も観光、環境、美容、エステ、健康やＩＴなどビジネスが多様化しています。

広告、展示会、説明会、イベント、ブース、ノベルティ、ＱＲ等により反響や問い合わせを促進させたり、ビジネスチャン

スや出会いを求める動きが増えています。

同時に景品やスクラッツチカードなどで楽しんでもらう工夫も様々です。

経営者は費用対効果を見極め、最小限の広告宣伝で最大の効果を期待します。

N0.1やオンリーワンを目指し社長や経営者は日々努力されています。

デザインや機能、味、サービス、接客、説明、エチケットにも気を配ります。

他店、他社との差別化やオリジナル化、付加価値も大切でしょう。 

最近は異業種交流会に参加してコラボな関係も多くなった様です。

盗難や様々なリスクの管理も怠る訳にはいきません。 

そんな時代のニーズをサポートさせて頂きたく存じます。

●直下の広告はスポンサー枠です。このサイトの運営管理者は編集できません。


